deas para
personalizar

los productos

Tener la mejor materia prima ya no es suficiente, los consumidores buscan
productos con los gue puedan sentirse identificados. Los usuarios deben sentirse
Unicos vy especiales, esto se logra ipersonalizando!

Aqui te damos algunas ideas.
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i Piensa en representar la personalidad de tus usuarios

Para esto es necesario conocer quien es tu cliente potencial, gue busca, donde lo busca v
como lo hace. Con esto se consigue gue el usuario perciba el producto con un valor anadido
v Unico, pues consigue las caracteristicas exactas que @l ha demandado.

e Adaptate al consumidor

El producto debe adaptarse a la forma de ser o percibir el mundo del consumidor; que estos
productos reflejen como es v lo que pretemde expresar. Esto se logra haciendo modelos

propios vy teniendo en cuenta al consumidor.

2 Responde a un estilo de vida sostenible
En el proceso de la personalizacion de productos, la creatividad es fundamental. Pero ademas,
los productos deben responder a un estilo de vida sostenible. Los consumidores actualmente
estan preocupados por el medio ambiente vy los habitos de produccion.
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vVentas

online

Es una de las herramientas mas
utilizadas, crea una relacion mas
fuerte con el consumidor.

[=:] Haz ventas online

El comportamiento de los consumidores ha cambiado, su manera de comprar esta
evolucionando, por lo gue la venta online es una de las herramientas mas utilizadas. Este es
un canal gue permite crear una relacion mas fuerte con los consumidores.

Dar respuestas inmediatas vy personalizadas a traveés de distintas plataformas es una

estrategia clave. La comunicacion bidireccional da mas seguridad al usuario, de manera que
este cree en el producto vy su filosofia.

”Q‘ﬁ Los principales beneficios de personalizar productos

La personalizacion de los productos incrementa las ventas v la notoriedad de la marca.
Ademas, el cliente estara dispuesto a mantener una relacion duradera con tu marca. iLos
oroductos deben representar la personalidad de tus clientes vy brindar experiencias!
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